Lo sodiété nixoise, dont le chiffre -
d’affaires s'ast éleve g 45 millions :
en 2004, est spécialisée dans
le hardware et le software.
Elle intervient dans quatre secteurs

dactivité : défense, transport
et logistique, industrie nvcléaire,
sécurité physigue. Elle est présente
dons trente-deux pays, por le biais
de cinguante agents. Pour implanter
uie filiale ov Maroc, iZe a ev recovrs §
oy compognonnage indostriel.
Témoignage d'Hichom Ef Merini,
chargé dv développement
international pour le groupe,

CHhocotntier %@é@ﬁm
s 7760
f, Rue de Rome. Marseille 17

19, Av. du Prado. Marseille 6™ (Castellane)
Tel. 04.91.54.01.91

- ;J;'&'/f: S et l;ﬂ/p; i

Dix ans de compagnonnage indusiriel

[ idée d'implanter

« |_ une filiale au
Maghreb a germé

il y a deux ans et demi. Il ne
s'agit pas d'une délocalisa-
tion. Nous souhaitions une
filiale qui puisse adopter nos
produits sur place et les dis-
tribuer auprés des marchés
que nous ciblons, & savair
I'Afrique et le Moyen-Orient.
Dans un premier temps, je
me suis rendu au Maroc et en
Tunisie, seul. Puis je me suis
tourné vers I'Adeci, & loquelle
ma société adhére depuis
plusieurs années. L'Adeci
connait bien le tissu économi-
que régional et o compléte
les informations que nous
avions. La qualité des ren-
seignements concernant les
entreprises ou les personnes
gérant des sociétés nous o
permis d'avancer plus vite.
Co nous a aussi permis de
rencontrer des entreprises
régionales qui ont la méme
démarche que nous et qui
proposent des produits com-
plémentaires. Depuis, nous
avons effectué deux missions
avec le soufien ou les infor-
mations de |'Adeci. Nous
avons renconiré cing candi-
dats au Maroc et quatre en
Tunisie. Puis nous avons do
choisir un des partenaires
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rencontrés et décider du
pays, car nous hésifions alors
entre la Tunisie et le Maroc.
Il nous a fallu quatre mois
pour prendre notre décision
et choisir une entreprise
marocaine, Cop'lnfo, dirigée
par Mouhyi Said. Deux élé-
ments ont pesé dans notre
choix. D’une part, le marché
marocain nous a semblé p|us.
propice & lo vents de nos
produits. D'outre part, notre
rtenaire nous a paru per-
rmant : c'est lo premiére
SSIl au Maroc. Lo filicle, bap-
fisée i2e Maroc, o &8 lan-
cée début 2005 et compte
une douzaine de personnes.
L'ﬂbiecﬁf est d'otteindre une
vingtaine de salariés en
2006. Le cité opérationnel
est réalisé par i2e, fondis que
notre partenaire orchestre
Iactivité commercicle et s'oc-
cupe de la gestion guoti-
dienne du personnel. Pour le
recrutement, nous faisons
appel & des ingénieurs maro-
cains auxquels nous dispen-
sons des formations. Le bilan
de celte premiére année est
complétement positif. Le com-
pagnonnage indusiriel est une
démarche trés encadrée ».

Propos recueillis
par V.B.
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